
 
 

Formazione tecnica on line per l'internazionalizzazione 
Corso in Commercio Estero 2026 - ON LINE 

 

PROGRAMMI CORSO BASE 
 

1. CONTRATTUALISTICA INTERNAZIONALE - CORSO BASE 
Lunedì       13 aprile 2026 –  h. 14.00/18.00 
Mercoledì 15 aprile 2026 –  h. 09:00/13:00 
Avv. Giuseppina Po - Studio Legale Po 

 
- L’internazionalizzazione dell’impresa 
- Il supporto all’internazionalizzazione 
- Come generare e gestire i rapporti commerciali internazionali 
- La Vendita internazionale 
- Gli strumenti di tutela del credito 
- Recuperare un credito all’estero 
- Il contratto internazionale: condizioni generali e clausole essenziali 
- La vendita internazionale 
- La formazione del contratto 
- Termini e condizioni tipiche 
- Incoterms e trasporto. 
- La consegna 
- Tipi di garanzia 
- La durata del contratto 
- La zona di esclusiva 
- Modalità di pagamento e principali forme di pagamento 
- Le conseguenze del mancato pagamento 
- Le garanzie di pagamento 
- Marchi e segni distintivi 
- La legge applicabile e il foro competente nella vendita internazionale 
- Agenti e distributori all’estero: la disciplina contrattuale e la gestione pratica 
- Il contratto di distribuzione (o concessione di vendita) 
- Casi pratici da analizzare 
 

2. ADEMPIMENTI DOGANALI - CORSO BASE 
Lunedì       20 aprile 2026 –  h. 14.00/18.00 
Mercoledì 22 aprile 2026 –  h. 09:00/13:00 
Dr. Daniele Paolini - SCS Venturini srl  

 
- Codice Doganale dell’Unione: aspetti principali 
- Operatori economici coinvolti: 

• Importatore/esportatore 

• Rappresentante doganale 

• Spedizioniere 
- Rappresentanza in Dogana e responsabilità 
- Mandato e dichiarazioni di libera importazione ed esportazione 
- Disposizioni nazionali al Codice Doganale: riforma dell’impianto sanzionatorio 
- Principali regole per la classificazione doganale 
- Accordi commerciali in tema di origine preferenziale 
- Origine non preferenziale “Made in” 
 
 



3. INCOTERMS 2020® E TRASPORTI INTERNAZIONALI - CORSO BASE 
Lunedì    4 maggio 2026 - h. 14.00/18.00 
Mercoledì 6 maggio 2026 - h. 09:00/13:00 
Dr. Daniele Paolini - SCS Venturini srl 

 
- Cosa sono e cosa non sono gli Incoterms 
- Struttura degli Incoterms 
- Ripartizione di: 

• Costi 

• Rischi 

• Obblighi documentali 
- Errori più comuni nell’uso degli Incoterms 
- Modalità di trasporto e relativi documenti 
- Ruolo del vettore e dello spedizioniere 
- Responsabilità nel trasporto internazionale 

 

5. FISCALITA’ INTERNAZIONALE – CORSO BASE 
Lunedì       11 maggio 2026 –  h. 14.00/18.00 
Mercoledì 13 maggio 2026 –  h. 09:00/13:00 
Avv. Fausto Capello - Studio Legale Capello  

 
- Cessioni di beni 
- Prestazioni di servizi 
- Attività economica 
- Territorialità 
- Operazioni non imponibili e assimilate 
- Operazioni esenti 
- Operazioni accessorie 
- Operazioni intracomunitarie 
- Esportazioni 
- Importazione 
- Base imponibile 
- Aliquote IVA 
- Note di debito e note di credito 
- Diritto di detrazione e rimborso 
- Commercio elettronico 
- Stabile organizzazione 
- Fatturazione elettronica 
- Sanzioni in caso di violazioni 
- Casi pratici 
- Domande e risposte 
 

5. PAGAMENTI INTERNAZIONALI – CORSO BASE 
Lunedì       18 maggio 2026 –  h. 14.00/18.00 
Mercoledì 20 maggio 2026 –  h. 14.00/18.00 
Dr. Domenico del Sorbo - Studio Del Sorbo srl 

 
- Le Payment Conditions in un International Sale Contract 

• Come strutturare correttamente le clausole di pagamento nei contratti di vendita con l’estero. 
- Strumenti di pagamento tradizionali 

• Assegno e cambiale (chéque, Promissory Note, Bill of Exchange) 

• Open Account 

• Open Account assistito da Demand Guarantee o Standby Letter of Credit 

• Pagamento anticipato e relative garanzie (Advance Payment Guarantee) 
 



- Incassi documentari (Documentary Collection) 

• D/P: Documents against Payment 

• D/A: Documents against Acceptance 
- Lettera di Credito (Letter of Credit) 

• Definizione, caratteristiche, soggetti coinvolti, operatività e normativa di riferimento 

• Settlement Options: by payment, by deferred payment, by acceptance, by negotiation 

• La conferma di una Lettera di Credito 

• Payment Guarantee o Standby Letter of Credit? 

• Differenze operative, casi d’uso e best practices. 

• Analisi di casi pratici ed esercitazioni 

• Simulazioni di scenari reali per mettere subito in pratica le conoscenze acquisite. 

• Q&A Session e spazio finale per approfondimenti, domande e confronto diretto con il docente. 
 


